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Area Marketing Brain Computing

Ci contraddistingue da semprela passione per |'integrazione.
Abbiamo combinato tecnologia e digitalizzazione, da oggi anche con
un nuovo team creativoper la comunicazione.

'approcciocreativo e la conoscenza tecnologica sono le due

B d " dimensioni con cui guidiamo equilibri che ci consentono di costruire
e Branding | '8
successi commerciali.

e Sviluppo Web
o Sviluppo E-Commerce

Lavoriamo per i clienti con forte orientamento e propensione al
cambiamento. Sviluppiamo strategie di comunicazione multicanali
per progetti web e branding su misura.

o Digital Marketing

o Social Media Marketing ©
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Area Marketing Brain Computing

Branding

o Strategy
Per ottenere risultati creativioccorre un modo nuovodi lavorare. Un . .
modo integrato che ci consente di creare conceptdistintiviper <) Bra nd |dentlt|es

campagne che funzionano su tutti i canali. ) ) )
o Creative Direction

Costruiamo strategie di branding per differenziare aziende

e prodotti, rendendoli unici e aggiungendo valore. O AdvertiSing & DESign

Pezzo su pezzo, realizziamo progetti per la marcain modo da

ottimizzare tutti gli investimenti successivi. -
o Video e Foto

BRAINGOMPUTING



Sviluppo Web

Progettiamo strategie per il business sui canali digitali, creiamo
esperienze ingaggianti attraverso lo sviluppo di app mobile, website e
piattaforme di sevizi online evolute.

Creiamo processi interattivi che mirano a massimizzare la
soddisfazione dell’utente su qualsiasi dispositivo. Costruiamo
I'identita digitale attraverso narrazionie coinvolgimentodel tuo
pubblico.

Ul/UX Design
Emotional Journey
Content Map

Content Creation

Web Development
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Area Marketing Brain Computing
Sviluppo

E-Commerce e UI/UX Design
Emotional Journey

Costruiamo esperienze digitali di acquisto
perfettamente fluide. Con forte orientamento alla

customer care, personalizziamo ogni touchpoint ® CO nve rSiO N F unn el
Digital Strategy o

prima durante e dopo l'acquisto.

La conoscenza dei principaliambienti gestionalici
permette di trasformare negozi fisici in e-commerce
evoluti in tempi brevi.

Ai flussirazionali associamo sempre un approccio

emotivo. Puntiamo al coinvolgimento del E -CO mmerce

consumatore e alla creazione di esperienze piacevoli °

e memorabili. DeVEIOpment
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Digital Marketing

Analizziamo la customer journey del tuo pubblico, lo
raggiungiamo nel momento preciso in cui ha l'esigenza

del tuo prodotto o servizio. Lo portiamo sul sito con l'obiettivo
di convertirlo in un’azione e poi fidelizzarlo.

Definiamo la strategia digitale nell’'ottica del posizionamento .
individuato, creiamo campagne di comunicazione nelle reti
Google e social network. Misuriamo costantemente le

performance attraverso D I glta l St rategy

il corretto tracciamento degli obiettivi.
e SEO

Email Marketing

o Lead Generation

o Digital Advertising
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Social Media

Marketing

Emozionare, coinvolgere e interagire sui social
network con il tuo pubblico e la prima buona
azione di comunicazione che mettiamoin atto.
Ascoltiamo, consigliamo e partecipiamo
attivamente alla community dei tuoi clienti.

Recepiamo perfettamentele direttive corporate.
Analizziamoi canali adattial tuo business,
individuiamo i pubblici di riferimento e mettiamoin
atto il piano editoriale condiviso.

Area Marketing Brain Computing

Social Media
Management ’

CommunicationPlan e«

Piani Editoriali e

Engagement
Social Media Advertising o
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° Via Gian Giacomo Porro, 8

00197 Roma RM Grazie
g info@braincomputing.com del I’attenZione.

() whatsapo
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